
攻める展示会出展勉強会
～失敗しない展示会の作り方～

中小企業にとって自社の製品・技術・サービスを認
知してもらうために展示会出展は有効な手段です。
しかし展示会に出展しさえすれば何もしなくてもお
客さんが来てくれるわけではありません。
伝えたい人に伝えたいことが伝わる出展にするため
にはポイントをおさえた準備をする必要があります。
これまで200社以上の中小企業の出展をサポートし
てきた講師が展示会成功の秘訣をわかりやすくお伝
えいたします。ぜひご参加ください!!

2020.2.17
13:30～15:30

先着20名
受講料
1,000円/名

講師紹介月

【対 象】 堺市内のものづくり中小企業の経営者等
【場 所】 堺市産業振興センター５階 ｺﾝﾍﾞﾝｼｮﾝﾎｰﾙ

〒591-8025 堺市北区⾧曽根町183-5
【主 催】 公益財団法人堺市産業振興センター

【申込方法】
下記の参加申込書に必要事項を記入し、
FAXにて返信ください。
改めて、受講料振込用紙及び受講のご案内をお送りします
ので、記載の期日までにお振り込みください。

【申込先】
（公財）堺市産業振興センター 小松・江口
〒591-8025 大阪府堺市北区⾧曽根町183-5
電話 072-255-6700／ﾌｧｯｸｽ 072-255-1185
URL https://www.sakai-ipc.jp

展示会活用アドバイザー
大島 節子氏
(有)マルワ什器 代表取締役）
https://www.tenkatsu.net/
1998年家業マルワ什器入社。
26歳で売上の95％以上を
占める得意先が倒産する試練を経験。
家業を立て直す中で多くの展示会現場に携わる。什
器レンタルを通じ1,000件以上の展示会に関わり、
展示会活用アドバイザーとして200社以上をサポー
ト。この経験をもとに中小企業者向け「失敗しない
展示会の作り方」のノウハウを構築した。

（公財）堺市産業振興センター 行 ＦＡＸ ０７２ー２５５ー１１８５
『攻める展示会出展勉強会～失敗しない展示会の作り方～』 参加申込書

会社名 :  創業5年未満の場合右横欄に○を記入下さい

参加者 氏名 部署・役職名 住所（連絡先） TEL FAX

※お申込みに際し、ご提供いただきました個人情報は、当セミナーへのお申込みの確認及び当センターが行うセミナー等事業のご案内に利用させていただく場合があります。

～セミナー概要～
（１）失敗しない展示会を作るためにはずせない

３つのポイント
・誰に何を伝えるための出展なのか、目的を明確にする
・展示会用PRチラシの作り方
・見込み客の目に止まる展示会ブースとは

（２）失敗しない”を“成功する”に近づけるために
できること

・出展前いつまでに何を準備すれば良いのか
・成約につながる接客のポイント
・見込み客を優良顧客化するために必要なフォロー


