
経営者が自ら価格競争に巻き込まれない
セールスを実践する

本セミナーでは、価格競争に巻き込まれない営業を経営者自ら実践するための手法と思考につ

いて考えます。

ご講演いただく指尾氏は、顧客向けにソリューションを提供しつつ商談を進めるスタイルを確立し、

カーボン治具および樹脂製治具製造販売における高付加価値取引に特化した、事業展開を図っ

ています。この取り組みの詳細をつぶさにありのまま語っていただき、ものづくり企業が付加価値の

高い営業展開を促進する上でのヒントを得ていただきます。

是非ご参加ください！

セミナー概要

参加申込書 FAX 072-255-1185

【日 時】 平成26年2月20日（木） 17:00～19:00 懇親会 19:00～

【場 所】 堺市産業振興センター 4階 セミナー室2

〒591-8025 堺市北区長曽根町183-5

【定 員】 20名 （申込先着順）

【講 師】 エスアイ精工株式会社

代表取締役 指尾 成俊氏

【受講料】 1,000円/名

※懇親会に参加される方は懇親会費2,000円/名を申し受けます。

【主 催】 公益財団法人堺市産業振興センター

【申込方法】 下記の参加申込書に必要事項を記入の上、FAXでお送りください。

【申込先】 公益財団法人堺市産業振興ｾﾝﾀｰ 担当：経営支援課：小松・中辻

〒591-8025   堺市北区長曽根町183-5

電話 072-255-6700 ファックス 072-255-1185

会社名 :  

氏名（ﾌﾘｶﾞﾅ） 部署名・役職名 住所（連絡先） TEL FAX

〒

〒

※懇親会に参加（いずれかに○を記入ください） （ す る ・ しない ）

※お申込みに際しご提供いただきました個人情報は当セミナーへのお申込みの確認及び当センターが行うセミナー等事業のご案内に利
用させていただく場合があります。

講演内容

講 師
エスアイ精工株式会社
http://www.totan-s.co.jp/
代表取締役 指尾 成俊氏

1973年 生まれ
1995年 立命館大学電気工学
科卒業後 医療機器ﾒｰｶｰ勤務
2005年 父の経営する治具加
工製造業に転職
2013年 代表取締役 就任

堺市産業振興センター

若手・次世代経営者向けセミナー

１．企業と事業の紹介（収益構造の変化）
２．提案型営業にシフトしたきっかけ
３．提案型営業取り組みの詳細（ものづくり企業における営業活動の勘所）
４．まとめ


