
経営にイノベーションを起こす！！

若⼿経営者・次世代経営者のための

日時

会場

定員

2017年9月30日 土 13時開講

堺市産業振興センター （堺市北区長曽根町１８３-５)

5階 コンベンションホール 他

先着１５社

受講効果

１ 従業員とのコミュニケーション
活性化が図れるようになる

２ 従業員との⽬標の共有化が図れる
ようになる

３ 経営者に必要なコンセプチャル
スキルが⾝に付き、経営実務で
活かせるようになる

４ 戦略策定のフレームワークの理解
が進む

５ 最適な経営資源の配分の実現を
図れるようになる

お問い合わせ・お申込み・アクセス

堺市産業振興センター ものづくり経営大学事務局

TEL：072-255-6700 MAIL：keiei_shien＠sakai-ipc.jp

URL：http://www.sakai-ipc.jp

５つの魅⼒

１ 経営者⾃らが創りたかった会社を
実現できるビジネスプランが
できあがる

２ 研修受講効果を⾼める
フォローアップ体制の充実

３ 体系的プログラムにより
「経営で使える」スキルが⾝に付く

４ ビジネスゲーム（BIZ STORM)
を活⽤することで経営全体を俯瞰
するキモをつかめる

５ 経験豊富な講師陣や受講者同⼠の
交流によるビジネスマインドの
更なる醸成

も の づ く り 経営大学

FAX：072-255-1185



ものづくり経営⼤学 プログラム
⽇時・会場・講師 テーマ 内容

1⽇⽬
9⽉30⽇（⼟）13:00-18:00
場所 当ｾﾝﾀｰ 5F ｺﾝﾍﾞﾝｼｮﾝﾎｰﾙ
講師 東松 英司

経営に接する
〜ビジネスゲームに
よる経営体験〜

講座1⽇⽬は、経営戦略やマーケティング戦略、組織戦略などを重視したビジネスゲーム
『ビズストーム』を活⽤し経営を疑似体験いただき、各種戦略や事業計画の重要性を再認
識いただき、以降の講座の理解を促進する基礎を養っていただきます。

2⽇⽬
10⽉14⽇（⼟）13:30-17:30
場所 当ｾﾝﾀｰ 5F ｺﾝﾍﾞﾝｼｮﾝﾎｰﾙ
講師 ⼩畑 秀之

全社戦略・組織づく
りを考える

戦略とは『戦わずして勝つ』ことを考えるものです。その戦略を⽴てるための様々なファ
クターや思考⽅法、分析⽅法を提供しながらケーススタディを通じて実践的に学習すると
共に、戦略を実践する組織作りについて学んでいただくフェイズです。

3⽇⽬
10⽉28⽇（⼟）13:30-17:30
場所 当ｾﾝﾀｰ 5F ｺﾝﾍﾞﾝｼｮﾝﾎｰﾙ
講師 ⾼橋 秀仁

リーダーシップとヒ
トが育つ組織を考え
る

この講座では、計画や戦略を実⾏するために⼈財を成⻑させる仕組みづくりや組織を牽引
するために必要な経営者のリーダーシップの発揮⽅法について学んでいただきます。併せ
て従業員とのコミュニケーションに必要なノウハウもお伝えします。

4⽇⽬
12⽉2⽇（⼟）13:30-17:30
場所 当ｾﾝﾀｰ 2F⼩ﾎｰﾙ
講師 中村 佳織

マーケティング・営
業活動を考える

営業を実践する上では戦略と戦術を上⼿に組み合わせて展開する必要が有ります。この講
座では市場、顧客、競合、⾃社といった環境・資源の分析⼿法を習得し、戦わずして勝つ
ための営業実践の有り⽅について徹底的に考えていただきます。

5⽇⽬
12⽉16⽇（⼟）13:30-17:30
場所 当ｾﾝﾀｰ 5Fｺﾝﾍﾞﾝｼｮﾝﾎｰﾙ
講師 中嶋 崇

今後の改善に繋げる
財務＋ﾋﾞｼﾞﾈｽﾌﾟﾗﾝ作
成ﾜｰｷﾝｸﾞ

前半は、経営者として最低限必要な財務知識を⾝に付けていただきます。初⽇のビジネス
ゲームの結果検証を織り込んだワークショップ型の講義展開で財務に馴染んでいただきま
す。また後半の2時間では、本講座の締めくくりとしてビジネスプラン策定のポイントを
お伝えし経営で使えるビジネスプラン作成の勘所を習得いただきます。

6⽇⽬ 1⽉20⽇（⼟）13:30-17:30
場所 当ｾﾝﾀｰ 会議室他

ビジネスプラン
診断会

ものづくり経営⼤学の集⼤成として、講義を受けながら作成された受講者のビジネスプラ
ンを講師陣が個別に診断の上助⾔を⾏いながら経営で使えるプランに仕上げます。

募集要項

ものづくり経営⼤学受講申込書 FAX072-255-1185
ふりがな 創業5年未満の場合右横欄に○を

記⼊下さい会社名

ふりがな 受講者
役職メイン受講者⽒名

所在地
〒

電話番号 FAX
番号

受講者メール

事業概要

ご連絡担当者
の役職・⽒名
ｻﾌﾞﾒﾝﾊﾞｰ
部署／役職／⽒名
ｻﾌﾞﾒﾝﾊﾞｰ
部署／役職／⽒名

■募集⼈数 15社 メイン受講者15名
サブ受講者15名〜20名程度

■対象者 堺市内に本社または主たる事業所を有するものづ
くり中⼩企業の経営者・後継者。
経営幹部の⽅はサブメンバーとしてご参加ください。

■ｻﾌﾞﾒﾝﾊﾞｰ 1社2名程度
（3名以上の参加を希望される場合はご相談ください）

■受講料 ２０,０００円/社
※1社複数名で受講されても追加料⾦は不要です。

■お申込⽅法 下記の申込書に必要事項をご記⼊の上FAXまたは
メールにてお申込ください。お申し込みいただいた
⽅には、受講料のお⽀払い⽅法を含めた受講案内を
お送りします。

統括講師 中嶋 崇
神⼾⼤学卒業後、⼤⼿監査法⼈・コンサルティングファームを経て、ア
クト経営会計事務所を設⽴。⻑年の経験及び豊富なノウハウを活かし、
経営戦略・マーケティング戦略からマネジメント・管理会計、業務⾰新
に⾄るまで幅広い⽀援を実施し様々な企業の経営⾰新を⽀援している。

講師紹介

開講コンセプト
本講座では、経営者⾃らが創りたかった会社を明確にし、経営に
イノベーションを起こすビジネスプランに落とし込むことを最終
成果と位置づけて、体系的なプログラムを提供し、トップマネジ
メントに求められるコンセプチャルスキルを実際の経営で使える
レベルに落とし込んでいきます。

講 師 中村 佳織
関⻄学院⼤学⽂学部卒業後、セールスプロモーション専⾨会社にて営業
及び企画職に約1５年間携わる。営業⾯では、プレイングマネージャー
として部下育成にも注⼒。現在は、営業、プロモーションの強化⽀援の
コンサルティングを中⼼に活動している。

講 師 東松 英司
京都⼤学⼤学院修了後、⼤⼿計測制御機器メーカーに就職。事業戦略⽴
案にも携わる。現在は、ビジネスプランの策定、新商品開発に関わる
マーケティング戦略策定や経営⼒向上に向けた本質的課題の抽出および
解決のための⽀援を実施している。

講 師 ⾼橋 秀仁
⿓⾕⼤学卒業後、会社勤務を経て、家業の株式会社にて店舗経営を⾏
う。中⼩企業診断⼠資格取得後から、特に経営者に必要なリーダー
シップの能⼒開発とその発揮⼿法の指導や、従業員のモチベーション
向上を図れる経営者の育成を⾏っている。

講 師 ⼩畑 秀之
関⻄⼤学経済学部卒業後、⾷品メーカーに勤務。⾷⾁の営業マンとして、
精⾁店や焼⾁レストランに対する提案営業に従事。その後、経営コンサ
ルティング会社に転職し、社員研修や経営コンサルティングの提案営業
に従事。専⾨分野は、営業⼒強化⽀援や⼈財育成⽀援、事業計画作成⽀
援など。

※お申込みに際し、ご提供いただきました個人情報は、当セミナーへのお申込みの確認及び当センターが行うセミナー等事業のご案内に利用させていただく場合があります。


